


Quem criou este
material?

Ha& cinco anos, Hugo abandonou a carreira no regime CLT
para se dedicar as vendas no Mercado Livre. Em poucos
meses, ele j& havia construido uma empresa grande e
lucrativa, e comegou a ajudar outros donos de lojas a
alcangarem os mesmos resultados.

Desde entdo, Hugo liderou a constru¢gdo de duas operagoes
de marketplaces que sairam do zero e alcangaram um
faturamento de 1 milhdo de reais por més. Desde 2022, ele
transformou mais de 300 negocios, com vdrios deles
atingindo faturamentos superiores a 300 mil reais por més,
além de mais de 100 casos de sucesso com faturamentos
acima de 100 mil reais por més. Atualmente, Hugo também

se dedica a gestdo de trés empresas.
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7 PASSOS PARA COMECAR A VENDER NO MERCADO LIVRE

Introducao

Se vocé estd aqui, &€ porque quer transformar a sua vida
aprendendo como comecar a criar uma fonte de renda sélida
no Mercado Livre.

Parabéns por dar o primeiro passo nessa jornadal

Comecar a vender online pode parecer um grande desafio,
Mas com os passos certos, vocé estard preparado para
construir um negdcio escalével e lucrativo. Neste material,
vocé encontraré um guia pratico e descomplicado, que jé
ajudou centenas de vendedores a comegadrem d vender no
Mercado Livre.

Pronto par

Entéo, vamos seguir para os proximos passos e transformar
sua veia empreendedora em resultados incriveis.
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O PRIMEIRO GRANDE PASSO

N

O primeiro grande passo:
ter uma conta CNPJ.

Se vocé estd comegando agora e ainda ndo possui uma
empresa formalizada, a melhor opgdo € o MEI
(Microempreendedor Individual). Ele é simples de criar, tem
um custo acessivel e permite que vocé emita notas fiscais —
um requisito essencial para vender no Mercado Livre e
garantir credibilidade com seus clientes.

Como abrir um CNPJ MEI:

Video aula como abrir conta MEI:
o https://www.youtube.com/watchv=wMUS4gGkigY

Crie através do site:
© nttps://www.gov.br/empresas-e-negocios/pt
br/empreendedor/quero-ser-mei

Realize a abertura de conta clicando no tépico “FORMALIZE-SE’,
) em seguida acesse a pdgina com seu login do GOV.BR.

> Caso ndo tenha conta crie um cadastro.

b | 4



https://www.youtube.com/watch?v=wMUS4gGklgY
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O PRIMEIRO GRANDE PASSO

A

Com os dados pessoais preenchidos:

Insira em @ATIVIDADES™ a ocupagdo principal e atividades

secunddrias.

Como sugestdo, utilize a lista abaixo com os principais

CNEs de atuagdo:

47.55-5-03 - Comércio
varejista de artigos de
cama, mesa e banho

47.13-0-02 - Lojas de
variedades, exceto lojas de
departamentos ou magazines

45.30-7-03 - Comércio a
varejo de pecas e
acessorios novos para
veiculos automotores

47.72-5-00 - Comércio
varejista de cosméticos,
produtos de perfumaria e de
higiene pessoal

47.57-1-00 - Comércio
varejista especializado de
pecas e acessorios para
aparelhos eletroeletronicos
para uso doméstico, exceto
informatica e comunicagdo

45.30-7-03 - Comércio a
varejo de pecgas e acessorios
Novos para veiculos
automotores

47.81-4-00 - Comércio
varejista de artigos do
vestudrio e acessoérios

47.55-5-02 - Comércio
varejista de artigos de
armarinho

47.54-7-02 - Comércio
varejista de artigos de
colchoaria

47.56-8-01- Comércio
varejista de artigos de
tapecaria, cortinas e persianas
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O SEGUNDO GRANDE PASSO

47.63-6-02 - Comércio 47.86-0-08 - Comércio
varejista de artigos varejista de artigos
esportivos fotogrdficos e para filmagem
47.85-7-GG - Comércio 47.8G-0-07 - Comércio
varejista de outros artigos varejista de equipamentos
usados para escritério

47.44-0-01 - Comércio 47.44-0-GG - Comércio
varejista de ferragens e varejista de materiais de
ferramentas construgcdéo em geral

| Passo 2: Emissédo do
I Certificado CCMEI e da
Inscric@o Estadual.

//O CCMEI pode ser emitido pela internet de forma rapidag, B
descomplicado e segura. Este certificado comprova a abertura do

MEI criado anteriormente e, consequentemente, a existéncia da

sua empresa na Junta Comercial do seu estado de residéncia.

Todos os dados essenciais estdo presentes no documento:
situacdo cadastral, CNPJ, nome fantasia, forma de atuacdo,
enderego comercial e mais.

Como emitir o Certificado MEI:

Veja o tutorial completo de como emitir o seu certificado MEI:
https://www.youtube.com/watch?v=kkglwOIUHHY

VDV
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https://www.youtube.com/watch?v=kkqlwOlUHHY

O SEGUNDO GRANDE PASSO

Acesse o link oficial do governo para a emissdo:
(2 ) https://www.gov.br/pt-br/servicos/emitir-o-certificado-de-
condicao-de-microempreendedor-individual

Nd&o se esqueca de emitir também sua
Inscri¢do Estadual: http://www.sintegra.gov.br/

Como emitir a Inscri¢éo Estadual:

1. Selecionar o Estado em que estd localizado;

2. Identificag@o do Estabelecimento, selecionar (CNPJ)

3. Gerar o Numero de IE, fazer uma captura de tela (print)
e anexar d imagem;

VDV
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O TERCEIRO GRANDE PASSO

\

Passo 3: Criando e
configurando uma
conta no Mercado Livre

Hora de colocar
a mdo na massal

Agora que vocé é oficialmente um empreendedor e estd
formalizado diante dos principais 6rgdos do governo, chegou o
momento de criar a sua conta no Mercado Livre para comegar d
viver de vendas!

Sua identidade eletronica serd atrelada ao CNPJ para que os
pedidos sejam processados adequadamente e vocé emita uma
NFe para todos os clientes.

Mas, calma. Vamos por etapas para vocé ndo se perder!

S6 gostamos de deixar claro que agora o jogo comegou e voce j&
€ um vendedor de campo, sem amadorismo. Vamos |1a?

Criagdo e configuragdo:

¢ Na plataforma do Mercado LivrCrie asua cont

e Com a conta aberta, adquira o Certificado Digital Al através do
link: https://vendedores.mercadolivre.com.br/nota/certificado-
digital-por-preco- promocional-exclusivo

e Configure o Emissor de Nota Fiscal:
https://www.mercadolivre.com.br/emitir- nota-fiscal/

VDV
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O QUARTO GRANDE PASSO L TS

Passo 4: Hora de ativar o
termémetrocomas10
primeiras vendas. '

A grande dificuldade dos vendedores,
mas relaxal vou descomplicar pra vocé!

Muitos podem achar que é bobeira, mas as primeiras vendas sdo
fundamentais para te ajudar a mensurar a sua estratégia de
precificagdo, validar produtos e entender como o universo do
Mercado Livre funciona na pratica.

Um olhar estratégico diferencia o vendedor mediano do vendedor
de elite. E aplicando tudo certo no inicio que vocé evita erros fatais
no futuro.

Vendas Simuladas:

Objetivo: Gerar as 10 primeiras vendas SIMULADAS utilizando um
filtro de preco especifico, faciltando com que as pessoas
encontrem faciimente o andncio para efetuar a compra
combinada.

Instrugdes para Envio: Preco quebrado especifico: Certifique-se
de usar o prego conforme estipulado para cada andncio.

VDV
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O QUARTO GRANDE PASSO - \\//Ni

o

Regras IMPORTANTES para realizagéo das vendas:
Néo pode enviar o link do antincio diretamente para os compradores;
Ndéio pode ser parente: o venda ndo pode ser realizada para familiares;

Ndo pode ser na mesma cidade: evite realizar a venda dentro da
mesma localidade/geolocalizagéo;

Ndo pode utilizar a mesma rede de internet: as compras ndo podem
ser feitas a partir da mesma conexdo;

Ndo use “frete a combinar com o comprador”: o frete deve ser
claramente definido, ndo deixando margem para negociagado;

E ideal realizar uma venda por vez: para testar o progresso, o
recomendado é fazer uma venda de cada vez;

Ndo repita as pessoas, andncios ou dias: ndo faca multiplas vendas
para a mesma pessod, nem utilize 0 mesmo andncio ou 0 mesmo dia
para mais de uma venda.

Programa Decola: Entenda como funciona o programa:

Para acelerar o crescimento do seu negécio no Mercado Livre, o
Programa Decola é o impulso que vocé precisa para atingir resultados
expressivos e de forma rapida.

Desenvolvido especialmente para empreendedores que estdo
comegando, o programa oferece uma abordagem prdtica e
estratégica, guiando vocé desde a estruturagdo inicial até a conquista
de resultados consistentes.

Saiba mais sobre como funciona o Programa Decola pelo link:
https://vendedores.mercadolivre.com.br/nota/impulsione-suas-
vendas-com-o- programa-decola 3

w
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O QUINTO GRANDE PASSO

Passo 5: Pesquisa de
mercado e cadastro de
produtos

k} Aqui estd o ouro da sua operagio!

A andlise de mercado & o coragdo da estratégia. NGdo caia em
indicagdes e ndo dependa de terceiros, uma boa loja ndo vende

um produto simplesmente porque@A&CHAgue ele vende.

Essa parte do processo requer muita atengéo e PRATICA, PRATICA
e PRATICA Além da repeticéio constante para construir uma

empresa solida.

Vocé ndo vai ser expert em andlise de mercado do dia para noite.
E preciso testar sempre, caso o seu objetivo seja faturar R$

10.000,00 por més ou mais.

Execute com exceléncia e constéancia!

Wock vendeul

Voek vendeu!
Relliyic Masculing Luxe Dounado Inox
1
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O QUINTO GRANDE PASSO

I

Como fazer isso na pratica:

Apb6s a ativagdo do termdmetro, vocé deve iniciar a Pesquisa de
Mercado e Selec¢éio de Produtos, se atentando principalmente aos
dados de Demanda e Viabilidade.

Andlise de Demanda = Produto que possui muita busca no
mercado e jad tem histérico de vendas nos UGltimos meses. Vocé
pode identificar quais sdo na propria ferramenta do Mercado Livre:

Na pdgina principal do Mercado Livre, no menu superior clique em
“Categorias” > “Mais vendidos”

Com isso, vocé conseguird navegar entre os itens mais vendidos de
todas as categorias e subcategorias.

Dica: Analise principalmente as subcategorias, onde terd menos
concorréncia para competir com seus anudncios.

Andlise de Viabilidade = Realize a andlise para entender se o seu
preco estd competitivo para comecar a vender no Mercado Livre.
Deve ser feita também a andlise da quantidade de vendedores na
concorréncia, porque quanto menos concorrentes, maior a
probabilidade de chegar nas primeiras pdginas com um novo
andncio.

Além disso, é de extrema importéncia que vocé entenda se
consegue comprar algumas unidades do item em algum
fornecedor/distribuidor com pouco investimento (diminuindo o risco
e aumentando a sua receita).

" N
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O QUINTO GRANDE PASSO

Importante: Para executar essa andlise com dados concretos, vocé vai
precisar da ferramenta Avantpro Black

Aqui, vocé ja ganha 2 meses gratuitos para testar, acessando o nosso
link: https://avantproblack.com/cadastrar?influencer=hugovasc

Decole suas vendas com a

db. ©

~

o

Agora, j& na plataforma do Mercado Livre e com a sud pesquisa em
mMaos, € hora de analisar e encontrar produtos com demanda.

S Afinal, queremos escalar em vendas, ndo ¢ mesmo?

N&o adianta ter um produto que tem potencial de faturamento mas
baixa demanda. Lembre-se da constdncia!

T
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O QUINTO GRANDE PASSO {_,\,/\—\

Wocd vendeu! v
Rithdegie MBSCUERG Luno DS e

Utilizando o —
AvantproBlack: ~ T

g Passo 01: Apés fazer o login, ao entrar na ferramenta
L | Avantpro Black, no menu esquerdo, clique em Ferramenta >
Buscador de anlncios;

Passo 02: Busque por *palavras-chave daqueles itens que
vocé encontrou em catdlogos de fornecedores, viu na aba de
mais vendidos do Mercado Livre ou outras fontes.

Passo 03: Filtre o tempo de anuncio até 180 dias - para
verificar andncios mais recentes, facilitando a andlise de
oportunidades.

Passo 04: Filtre a média de vendas 60 por més/2 por dia, para
que aparecam principalmente itens potenciais relacionados
a busca que foi feita.

Passo 05: Os outros filtros, podem ficar padrdo.. agora é sb
clicar em “buscar” e aguardar os resultados.

Wock vendeu! hope D008
Ralégio Mascubing Luxe Dowada Inox ! wock verdeu! heje 0908

Ralégio Masculing Luxe Dourado Inox
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O QUINTO GRANDE PASSO )

Prego Tempo do anincio  Média de vendas

Quantidade Full Estado Tipo de Andncio Otd de Seller

*palavras-chave: SGo as principais palavras, formas e termos que se
buscam, geralmente, pelo produto. Por exemplo: “Gostaria de
entender as métricas de uma Mochila para Faculdade Vermelha para
Notebook”, as palavras-chave para esse item seriam: “Mochila para
Faculdade”, “Mochila Vermelha”, “Mochila para Notebook”

Observacoes:

e Caso ndo apareca nada, busque por palavras diferentes que podem
encontrar o mesmo produto.

e Vocé pode “brincar” variando todos os filtros para encontrar produtos
mais especificos, o que pode trazer diversas oportunidades com
baixa concorréncia.

Passo 06: Faca PRINCIPALMENTE a andlise de faturamento. Os
produtos em questdo precisam ter no minimo R$ 10.000,00 de
faturamento mensal no histérico dos dltimos meses (visto que
VOCEé consegue pegar, no momento, apenas uma fatia desse
mercado - ent&o o faturamento precisa ser significativo).

Passo 07: Por Ultimo mas ndo menos importante, realize a andlise
de tempo de andncio no mercado, identificando a concorréncia
de acordo com o momento atual de conta.

VDV '
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O QUINTO GRANDE PASSO

)

Observagoes:

e Pode ser usado o radar de catdlogos da propria ferramenta

avantpro para analisar mais a fundo a concorréncia de andncios
de catdlogo.

Para andncios “normais” de listagem geral, vale acessar o
Mercado Livre e analisar a primeira pagina de busca do produto,
verifique: quantidade de vendedores do mesmo produto na
primeira pdging, pregos diferentes explorados nagquele momento
e estratégias de andncios.

Passo 6: O anlincio
campedo: menos visitantes
para gerar vendas.

\> 0 89/ 29 dos seus resultados est aquil

O andncio &€ um grande complemento da sua andlise de
mercado, & extremamente importante ter anotado detalhes dos
concorrentes, falhas e oportunidades que talvez ndo foram
exploradas por outros vendedores e podem garantir o diferencial
que a sua loja precisa para se destacar!

Use a criatividade, utilize as ferramentas a seu favor e crie, do
zero, um anudncio com maior potencial de conversdo em vendas.
Saiba como:

VDV
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O SEXTO GRANDE PASSO 3 \

Criandoum ot
anlncio do zero:

@ Titulo: Utilize as principais palavras-chave no titulo elaborando
campo semdntico de acordo com as pesquisas dentro da
plataforma e apds observar quais sGo ©0s andncios mais
vendidos dentro da primeira pdgina do produto escolhido.

i

*campo semdntico: usamos esse termo para montar um
conjunto de palavras-chave diferentes que levam ao mesmo
produto. Por exemplo:

“Mochila para notebook” “Bolsa notebook” “Mochila Antifurto”
“Bolsa Antifurto” - todas elas levardo para o mesmo produto, no
resultado de busca do Mercado Livre.

Importante:

O Mercado Llivre permite que o titulo tenha 60 caracteres. E
fundamental que vocé utilize todos eles SEM INSERIR
CARACTERES ESPECIAIS, como “* $ [ -", etc.

0 Arial
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O SEXTO GRANDE PASSO &\.-«/"\\

Exemplo de um anidincio
de Kit teclado sem fio:

o Titulo: Kit Teclado e Mouse Sem Fio Wireless Bluetooth Conexdo Facil

e Fotos: tenha um conjunto de no minimo 7 fotos para o comprador ter
a visibilidade completa do produto e sanar todas as possiveis
davidas.

o Foto de capa: A foto de capa tem como objetivo principal se destacar
da concorréncia, entdo é imprescindivel que seja uma foto de boa
qualidade, com elementos atrativos junto ao produto para chamar a
atengdo.

VDV
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O SEXTO GRANDE PASSO

o Fotos complementares: cjudam a compartilhar com o cliente os
principais beneficios do produto e evitar possiveis davidas ou
objeg¢bes sobre o item e a compra.

Importante:

" Priorize fotos ambientadas e humanizadas, com dados técnicos,
dimensdes e outros atributos que possam agregar valor e
acelerar a venda.

Dica:

A partir da segunda foto do andncio, ndo tem problema utilizar
fotos com escritos e montagens — aqui vocé é livre para ser
criativo!

o Dimensdes: Todas as fotos do anldncio devem ter a dimensdo
1200x1200 px e devem estar em PNG ou JPEG (alta qualidade)

1200PX

1200PX
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O SEXTO GRANDE PASSO

e Video clips = Crie um video para atrair mais visitantes para seus
anudncios. Como bom vendedor, vocé vai aproveitar este formato
para destacar atributos e, novamente, quebrar possiveis objecoes
de venda.

Importunte:
Esse formato aumenta drasticamente a converséo do andncio -
semelhante ao de Tik Tok e Reels do Instagram.

Dica:
Utilize ferramentas como clipChamp, Canva e Capcut.

N —

Central de promogdes — Estratégia importantissima para posicionar o
seu andncio em pdginas que estdo em alta na Publicidade do Mercado
Livre. Vocé pode participar de ofertas, campanhas de marketing e
acées da propria plataforma (coisas que vocé ndo consegue
aproveitar se estiver sem promocdo ativa no andncio).

%VDV 20
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O SEXTO GRANDE PASSO Nt

Como executar na préatica:

Passo 01: Apos criar o andncio, coloque o prego de venda 30% acima do
planejado na sua estratégia de precificagdo em relagdo a
concorréncia.

Passo 02: Vocé consegue ligar uma central de promogdo desse
andncio em paralelo & criagdo - o que faz com que ele figue com o

desconto OFF na pdgina principal também.

Vocé chama mais atengdo e converte mais! ;)

em 12x R$

_ Ficha Técnica - Utilize as palavras-chave do campo semdantico para
_complementar a ficha técnica. Sabe o campo semdntico elaborado
anteriormente para o titulo? Otimo.

Sua referéncia serd a mesma relagdo de palavras, mas, vocé NAO
pode repetir aquelas que j& foram usadas, ok? Assim vocé amplia seu
nivel de busca x alcance.

Descrigdo: Use e abuse do chatGPT para otimizar o seu tempo e criar
uma descricdo assertiva que destaque os beneficios do produto,
quais dores ele soluciona e, em seguida, caracteristicas técnicas.

VDV
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O SETIMO GRANDE PASSO

Passo 7: Product ADS -
Criando a primeira
Campanha

S Foco total, resiliéncia e confianga!

Agora que vocé ja tem a sua conta configurada, sabe com qual
mercado pretende atuar e como criar andncios que geram
vendas de verdade, chegou o momento de realizar a sua primeira
campanha de Product Ads.

Em configuragées da publicidade vocé ird iniciar a sua 1°
campanha individual com o formato PERSONALIZADO - onde é
possivel editar a estratégia e quantidades de anudncios que
pretende trabalhar na campanha.

Estratégia de Campanha:

Selecione “Crescimento’ (estratégia que iremos utilizar
inicialmente) > defina o Orgamento em R$ 15,00 e o ACOS objetivo
em 15%.

E uma boa pratica trabalhar com campanhas individuais, sendo
somente um (1) andncio por campanha. Os indicadores devem
ser acompanhados de 7 a 14 dias - tempo considerado suficiente
para maturagdo e entendimento do algoritmo, ou “robdzinho do
Mercado Livre”, para maximo aproveitamento da estratégia
tragcada até aqui.

Dica:

Ter apenas um andncio por campanha facilita a gestdo e
possiveis ajustes ao pensar no contexto deste item (produto).

%VDV 22
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TUDO PRONTO PARA COMECAR! 1

Tudo pronto Y
para comecar!

Curtiu?

\ Estes sdo os 7 passos para que voceé figue familiarizado com as
principais ferramentas da plataforma e aplique sua estratégia
com base nas boas prdaticas indicadas pelo Mercado Livre.

Essas sdo agdes que aplicamos aqui na VDV com 0OS NoSsSos
clientes que hoje j& faturam R$ 200mil por més!

O principal objetivo deste material, além da criagdo da sua conta
e ativacdo dos primeiros produtos, € que todas as acgdes de
vendas para cada andncio funcionem em conjunto para alcangar
0 Mmaximo de pessoas e aumentar o seu potencial de venda.

Vocé sabe bem que tudo o que nos propomos a fazer exige
dedicacdo e prdtica para que a exceléncia seja atingida. Entdo,
MAO NA MASSA: agora é hora de aplicar tudo o que vocé
aprendeu, testar, repetir e manter um CICLO CONTINUO DE
MELHORIA.

Faga e refaga todo o passo a passo estratégico deste material
repetidamente e implemente melhorias de acordo com as suas
observagoes.
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TUDO PRONTO PARA COMECAR! L
M

o it

Nunca se esqueca:
estratégia!

Analise os concorrentes e ajuste sempre a rota para se tornar
um vendedor campedo do Mercado Livre.

E agora que vocé & um VENDEDOR ONLINE iniciando sua
jornada no Mercado Livre, a escala das suas vendas é o
proximo passo e eu posso facilitar esse caminho para vocé!

Garanta um hordario com um dos especialistas do meu time.
Em uma reunido de 45 minutos, vamos fazer um diagnostico
completo de todos os passos dados e te direcionar de forma
personalizada para a escala das suas vendas online.

O primeiro passo voceé ja deu, agora € hora de realmente VIVER
DE VENDAS! Clique no botdo abaixo e agende seu horério com
nosso time de especialista totalmente gratuito!

AGENDE AQUI
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